=5 ELIANCE

v Formation

Accompagnement des éleveurs : valorisez votre réle de conseiller

Posture & savoir-faire relationnel
Posture de conseil & relation client

Obijectifs

A lissue de la formation, le stagiaire sera capable de :

Expérimenter et s'approprier des méthodes d'accompagnement pour mener des entretiens individuels efficaces et construire des relations
professionnelles durables avec les éleveurs.

 Se (re)connaitre ses talents et ses valeurs professionnelles pour incarner une posture d'accompagnement authentique.-
*Mettre en pratique les réflexes d'écoute active en identifiant les émotions et besoins des éleveurs.

*Comprendre le processus de changement et ses enjeux pour aider I'éleveur a analyser sa situation et a dépasser les freins.
*Mener un entretien d'accompagnement individuel, du diagnostic a la définition d'un plan d'actions.

Programme

Mieux se connaitre pour bien accompagner, o . - ) o
(Re)connaitre ses talents, identifier mes valeurs, les fondamentaux de la communication interpersonnelle, identifier et gérer mes émotions.

La relation
Ancrer mon identité et déployer mon écoute, le cadre relationnel, comprendre le processus relationnel, Construire des relations durables en
face a face.

L’accompagnement )
La conduite du changement, Les peurs, Les résistances, Les émotions, Entretien collectif et Entretien individuel, Ma posture et Ma pratique.

Faire le bilan de son parcours o ]
Identifier les actions a mettre en ceuvre, Définir un plan d'actions

Avec des exemples concrets issus du terrain, cette formation-action est basée sur Iinter-activite, un travail réflexif personnel et collectif et des
échanges de pratiques.

Précisions

Délai d'accessibilité : 2 mois
Filiere(s) : Bovin - Caprin - Ovin
Prérequis

Aucun

Dates : 2 février 2027 - 16 juin 2027
Durée : 33.5 heures

Lieu : Paris ou Entreprise

Tarifs * : 3417
* Les tarifs s'entendent par stagiaire hors frais de déplacement, d'hébergement et de restauration des formateurs et des participants

Moyens pédagogiques
Un parcours de 5 mois alternant des séquences individuelles a distance et des journée-groupe en présentiel

Exercices inter-actifs, clés et outils

Un duo de coaches-formatrices expérimentées, issues du monde agricole.
Nouveauté : Oui

Evaluation

Evaluation des acquis : Auto-positionnement
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